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Automotive Dealer Day 2025: dal 13 al 15 maggio
a Verona si decodificano le sfide della mobilita

Comprendere il profondo cambiamento
che sta altraversando il settore antomotive
oggi ¢ uma sfida complessa. Ma ancera
pin urgente ¢ immaginare rispostc concre-
te e strumenti efficaci per affrontarlo. E
da questa consapevolezza che nasce 1'im-
pianlo conlenutistico dell‘edizione 2025
di Automotive Dealer Day - Housc of
Mobility. declinato sotto il pavolT “Deco-
ding Revolution™,

A GUIDARE IL LAVORO DI IDEAZIONE ¢ lo
Scientific Advisory Board, il miovo orga-
no strategico creato da Quintegia per col-
legare visione, ricerca ¢ analisi ai fenome-
ni — sig infermi che esterni — che stanne
imsformando  industria  dell’awo. Un
team mmitidisciphinare e infernazionale,
che infegra competenze esterne di altissi-
mo livello al lavoro del gruppo inlerno,
con I'obicltive di garantitc una prospetti-
va innovativa ¢ solida.

Verso Verona: contenuti esclusivi,
approccio sistemico

Dal 13 al 15 maggio a Verona, il pro-
gramma dell’evento guiderd i partecipanti
in un vero ¢ proprio viaggio all‘intemo
delle sfide ¢ delle opportuniti che ridise-
goneranno 1l sefiore ner prossimi anni. |
contenuti sono stati costruiti per aintare i
professionmsti ad analizzre criticamente i
modelli tradizionali ¢ a distinguere Ic sfi-
de urgenti dalle opperlunita strategiche
che si consolideranno in una prospettiva
di medio-lungo termine.

La struttura del palinsesio ¢ pensata per
offrire un’esperienza immersiva, capace di
illuminare 1 nodi pit iniricati e fornire pro-
spettive inedite per affrontarc con consa-
pevolezza " evoluzione della mobilita, Un
lavoro curatoriale articolato che Quintegia
ha sviluppato con rigorec ¢ ambizionc.

Martedi: dal confronto italiane

alla visione globale

La giomala di marledi sar dedicala al
dialogo tra le associazioni italianc di cate-
goria — Anfia. Aniasa. Federaulo. Motus-
E e Unrae - ¢ un rappresentante delle isti-
tuzioni, per portare in evidenza le urgenze
comuni del settore, Ma 4 visione dell’e-
vento spazia oltre i confini nazienali or-
i da lempo.

Saranno presenti insieme per la prima
volta a Verona anche i rappresentanti del-
le diverse associazioni internazionali di
Dealer: Nada (Usa). Cada (Cina) ¢ Accdr
(Europa). Un'apertura intermazionale che
ralTorz il ruolo di Quintegia come hub di
competenze e relazioni globali, sempre
pin capace di imercettare trend ¢ modelli
virluosi da poriare come riferimento an-

che al mercato italiano. Sul paleo anche
figure di primo piano come Jean-Philippe
Imparato, Chief Operating Officer Enlar-
ged Europe di Stellantis, ¢ Giuliano Noci,
Prorettore del Politecnico di Milano. con
un approfondimento strategico sul merca-
(o cinese.

Mercoledi: visione strategica

¢ strumenti concreti

La seconda giornata vedra sul palco an-
che Glenn Mercer. ricercatore slatunilen-
s¢ con 40 anni di espericnza a livello glo-
bale nel setlore. 1l suo imervento offrira
uno sguardo direrto sugli impatti concren
del cambiamento sul business dei Conces-
sionar. mettendo in risalto una visione in-
temazionale medita dal tagho pratico.
Sard 11 momenio di alcune anicprime
esclusive realizzate da Quintegia. Due
studi meticranno a confronto legacy brand
¢ nuovi brand. evidenziandone dinamiche
competitive ¢ stralegie cmergenti. Verm
inoltre presentato in anteprima il Com-
pany Car Canvas, una nuova ricerca che
analizza il potenziale strategico del canale
business-lo-business.

Sul palco anche Alfredo Altavilla. oggi
Special Advisor per il mercato europeo di
BYD. Christoph Aringer. Ceo di Volk-
swagen Group llala. e Felix Wannema-
cher, President and Ceo di JLR in Italy,
Spain, Portugal. Austria, Czech Republic
and Slovakia, a confermare la presenza di
figure alla guida di Oem capaci di offrire
visiom prospeftiche e i sisiema.

Tra le voci dei Dealer presenii in pro-
gramma, anche Andrcas Barchert (Gmp-
po Barchetti). Alberto Di Tanno (Gruppo
Intergea) e Maltia Vamini (Aulolonng -
AT Flow) con contributi sulle sfide del
retail automotive.

Giovedi: leggere I'incertezza

come leva di cambiamento

La giomata conclusiva sara dedicata al te-
ma dell'incenezza, alfrontalo con un la-
glio concreto e prospettico. 1l Professor
Francesco Zirpoli, Direttore del Center
for Automotive and Mobility Innovation
Cami, ¢ Gabricle Rizzo. Cattedm Uncsco
per il Foresight e gli Sindi di Fulun e
Member at Large della Nato per il Foresi=
ght Strategico. offriranno un‘analisi ma-
croeconomica e una roadmap sirategica
per mavigare il futuro, Conienuti esclusivi
che non saranno fruibili al di fuori della
Sala Blu di Automotive Dealer Day, a
differenza della maggior parte degli inler-
venti in programma,

Ad affiancari. contributi di grande valore
su esperienva del consmmalore e sosleni-
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bilith. con Nadia Olivero (Umversita di
Milano Bicocca) ¢ Fabio Iraldo (Scuola
Sant” Anna di Pisa).

Non mancheranno le aperture verso aliri
scttori: U'imprenditore Alessandro Biggi
porleri uma visione [resca sul retail e il
matketing. stimolando nuove ispirazioni.
Giovedi sard anche la giomaia dedicala
al postvendita, con la presentazione di
Service Dav 2025, un evento di Quinte-
gia da un'idea di AsConAulo in pro-
sramima a oltobre, e approfondimenti su
usato ¢ Lev,

Un patrimonio di contenuti

e ricerche per il husiness

Come ogni anno, Quintegia poricrl in
scena il meglio delle proprie ricerche pro-
priefarie. vere e propne bussole per orien-
farsi in un settore in evoluzione. Dealer
Network Study. DealerStal ¢ Aulomolive
Customer Study saranno strumenti pre-
ziosi per leggere in profondita le dinami-
che della disinbuzione. la soddisfazione
dei Dealer ¢ le tendenze dei consumatori.,
Quintegia inolire condividera con la sua
community la prima rilevazionc a livello
europeo della soddisfazione delle conces-
sionaric nei confronti delle Case mandan-
ti. Con il nome di European Automotive
Retailer Satisfachon (Earsh. ¢ il primo
passo di una collaborazione internaziona-
le forlemente volula e orchesirata dalla
stessa Quintegia.

SPAZIO ANCHE ALLE INIZIATIVE in sinergiu:
Reser. in collaborazione con Findomestic
Banca. con focus sulle partnership soste-
nibili nella catena del valore dei Dealer:
Automotive Digital Marketing Award,
iniziativa di AuloScoul24 in collaborazio-
e con Quintegia, per premiare il miglior
digital markeling manager di concessio-
narii o rivenditore, Continua anche il per-
corso delie Starup Generation Award,
volto 4 individuare Ia startup pin promet-
tenie tra quelle presenti nell”arca espositi-
va dell'evento.

Un evento dove visione

¢ azione si incontrano

Autemotive Dealer Day si conferma il
luogo in cui visione stralegica ¢ azione
concreta si fendono. Un evento che non si
limita a osservare il cambiamento, ma lo
decifra, lo anticipa ¢ lo trasforma in ocea-
sione di crescita per wita la filicra della
distribuzione aulo
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