
DOVE IL 50%DEL VENDUTO È FLOTTE:

ROBERTO SCARABELAICDP LONDRA

Il presidenteAsConAuto hapresentatoil modello distributivoitaliano a livello

internazionale

I

®
ll'ultimo

appuntamento
londinese

aenInternationalCar
DistributionProgramme,

networkdi ricercaeuropeosulla
distribuzioneautomobilistica,

ancheun imprenditoreitaliano

tra i relatori:RobertoScarabei.

I serviziAftermarketpesanoe

peserannomolto,anchesulle
auto aziendali.
Cosasignificaquesta

presenza?

«Rappresentaun'emozione.Già

35anni fail professorVolpato,

miorelatoredi laurea,ne
parlavaemaiavrei pensatodi
essereun giornorelatore:grande

opportunitàla relazionecon gli

studiosie il farconoscereil

modelloesclusivo AsConAuto.
Ancheuna sfida,il prepararsi
servea farordine,a riflettere

primadel piaceredi condividere

con espertiqualificati

l'esperienza,portandosignificato
e merito».

Di cosasi è parlatoaLondra e

quantoabbiamoda
apprendere,o da insegnare?

«Molto dellavalidità del

progettoimprenditoriale,perché

alla fine è importante
evidenziareil business.Il

confrontoaquestilivelli portaa

capirei varimercati,scoprendo

chi è più avantidi noi, come UK

e altri doveil 50%di venditeè

flotte aziendali,senzatimori per
l'auto elettrica.Impariamo

scenariche affronteremoforse

più avanti.Importantealla fine,

è che sono statofermatoda

attori incuriositi,per
approfondireilnostromodello.

Nona casoabbiamoaccordicon

PSA/ Stellantise dapococon

Ford.Tappe fattedasoli, mentre

altri Statisonoancoraa livello di

puzzlenelladistribuzione.Noi
abbiamounito l'Italia,

specialmentecon il nuovo

interscambiovelocetra consorzi:
un sistemaarteriososopra
quellobasedell'ultimomiglio,
persfruttarela logistica

modernacon vettoriinterni e

piùcura.In ognicasoc'è sempre
da imparare,esserciporta
qualcosadi curiosoeda scoprire.

Abbiamodato risposte, ma altro

ci arriverànel tempo,con

documentazioneutile per

l'associazione:impararee anche
dareè un risultato».

Ancheai prossimi
appuntamentiinternazionali
ICDP si attendeAsConAuto?
« Sperochepotremopartecipare

ancorae approfondirela

relazione.Magarinon sempreda

relatore,continuareil percorsoè

un onore ma ancheutile, con la

mole di documentazioneedati
interessanti,per le nostre

comunicazioniinterne.Studi
internazionalichespieganoi

rapportidietroai numeridel
mercato.Credo che il futuro di

ogni gruppopassiattraverso

questiparametriinternazionali,
perconosceree quindi rischiare

menoevitandocosegiàvissute

altrove».

Primi o prossimi riscontri,
dopoICPD?
«Da quiabbiamolavorato
migliorando,con Luca
Montagner,il prossimoService

day.Con nuovidatie metodo,
perevolvere il formatverso gli

autoriparatori.Pergovernareun

po' il tutto graziealla

formazione,soprattuttoil

managemente le professionalità

del Service.Anche perloroè

utile scoprirecosa accade
all'esteroe portareil successoin

Italia. Ci sonopoi i datidel

semestre:+18,5% e492 milioni

di euro,con un forecastvicino al

miliardogià nel primo annodi

gestione».
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